
Przedstawiciel Handlowy 
(sprzęt medyczny)

OPIS KANDYDATA:

KONTAKT:

Anna Porębska
Sales Manager
mobile:
+48 668 898 081
e-mail:
anna.porebska@aterima.hr

OCZEKIWANIA:

• Ponad 15-letnie doświadczenie zawodowe w sprzedaży sprzętu medycznego 
w międzynarodowych firmach

• Umiejętność prowadzenia negocjacji handlowych i obsługi przetargów 
• Doświadczenie w zarządzaniu budżetem

• Pan posiada wieloletnie doświadczenie w: 
o Promocji i sprzedaży sprzętu medycznego 
o Prowadzeniu szkoleń i prezentacji
o Zarządzaniu zespołem sprzedażowym  

POSIADANE UMIEJĘTNOŚCI:

• Uniwersytet Szczeciński – Zarządzanie i marketing – tytuł mgr.
• Uniwersytet im. Adama Mickiewicza w Poznaniu – Psychologia – tytuł mgr. 

ZNAJOMOŚĆ JĘZYKÓW:

• Język angielski B2
• Język niemiecki B1

LATA DOŚWIADCZENIA: 15

DOSTĘPNOŚĆ: 1 miesiąc

LOKALIZACJA: Szczecin

TRYB PRACY:  Hybrydowa

Wynagrodzenie

mies./netto

9 000 PLN

B2B

Zachodniopomorskie

SPECJALIZACJE:

Sprzedaż

Negocjacje

Sprzęt Medyczny

SYSTEMY:

MS Office
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