
Dyrektor ds. Sprzedaży 
Automotive

OPIS KANDYDATA:

KONTAKT:

Grażyna Pogan
Sales Manager
mobile:
+48 668 898 939
e-mail:
grazyna.pogan@aterima.hr

OCZEKIWANIA:

• 18 lat doświadczenia zawodowego w zarządzaniu branżą automotive
• Zarządzanie oddziałem Firmy
• Nadzorowanie działów: sprzedaży i floty w zakresie tworzenia ofert
• Kontrolowanie KPI
• Wprowadzanie i kontrolowanie planów naprawczych
• Realizowanie celów zakupowych i sprzedażowych
• Nadzorowanie współpracy z podmiotami zewnętrznymi (sprzedaż części 

i akcesoriów samochodowych)
• Kontrolowanie działu części zamiennych i serwisu
• Rekrutowanie pracowników
• Wykształcenie:

Akademia Górniczo – Hutnicza w Krakowie; Wydział Zarządzania;
studia magisterskie

POSIADANE UMIEJĘTNOŚCI:

• Certyfikat Audytora Wewnętrznego Systemu Jakości ISO 9001:2000
• Znajomość prawa zamówień publicznych
• Prowadzenie polityki zarządzania zapasami
• Prawo jazdy – kategoria B

ZNAJOMOŚĆ JĘZYKÓW:

• Język angielski: poziom B2

LATA DOŚWIADCZENIA: 25 lat

DOSTĘPNOŚĆ:  Od zaraz

LOKALIZACJA PRACY: Kraków

TRYB PRACY: Stacjonarnie, hybrydowo, zdalnie

Wynagrodzenie

mies./netto

min. 8000 PLN

Umowa o pracę

Kraków

SPECJALIZACJE:

Zarządzanie 

w branży automotive

SYSTEMY:

Microsoft Office

CRM
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