
Regionalny Kierownik 
Sprzedaży

OPIS KANDYDATA:

KONTAKT:

Grażyna Pogan
Sales Manager
mobile:
+48 668 898 939
e-mail:
grazyna.pogan@aterima.hr

OCZEKIWANIA:

• 8 lat doświadczenia zawodowego w sprzedaży narzędzi skrawających
• Pozyskiwanie nowych klientów i budowanie relacji biznesowych
• Przygotowywanie ofert handlowych i prezentowanie ich
• Prowadzenie negocjacji handlowych
• Wspieranie kluczowych klientów we wprowadzaniu nowych narzędzi
• Tworzenie bazy obecnych i potencjalnych kontrahentów
• Dbanie o wizerunek Firmy
• Wykształcenie:

Zespół Placówek Kształcenia Ustawicznego w Piszu; 
wykształcenie średnie

POSIADANE UMIEJĘTNOŚCI:

• Uprawnienia na wózki widłowe
• Prawo jazdy – kategoria A ,B, C, CE

ZNAJOMOŚĆ JĘZYKÓW:

• Język angielski: poziom B2

LATA DOŚWIADCZENIA: 10 lat

DOSTĘPNOŚĆ:  Od zaraz

LOKALIZACJA PRACY: woj. podlaskie, woj. 
warmińsko-mazurskie, woj. kujawsko-pomorskie  

TRYB PRACY: Hybrydowo, w terenie

Wynagrodzenie

mies./brutto

Do ustalenia

Umowa o pracę

Ełk

SPECJALIZACJE:

Sprzedaż - branża techniczna

SYSTEMY:

Microsoft Office
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