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Wiek: Miejsce zamieszkania:

Doswiadczenie:

Kandydat od 2004 roku zwigzany jest z jedna firmq z branzy przemystu spozywczego.

Pracowat na takich stanowiskach, jak: Kierownik Obszaru Sprzedazy, District Manager,

Project Manager oraz Channel Key Account Manager. Od pigciu lat petni takze funkcje

mentora. Posiada szerokie doswiadczenie we wspotpracy B2B.

Obecnie na stanowisku District Managera do gtéwnych obowigzkdédw Pana nalezy m.in.

* realizacja celdéw ilosciowych, jakosciowych, wartosciowych oraz nadzér nad budzetami:
volumen sprzedazy, dystrybucja, standardy jakosciowe w rynku

* opracowywanie i wdrazanie rocznych planéw taktycznych dystryktu — prezentacja
planu przed gronem dyrektoréw i zarzqdem

* zarzqdzanie zespotem: budowa i rozwdj kompetenciji, sukcesja, wyznaczanie celdéw,
trening/coaching, wsparcie w procesie IPR: 5 Kierownikéw Sprzedazy, Koordynator
ZSS, okoto 55 PH, PRSL, Merchandiser

* wdrazanie standardow jakosciowych w rynku — metoda PALW

* Scista wspdtpraca z KAM, dziatem finanséw i trade marketingu

* biezqcy monitoring i analiza potencjatu rynku

Wyksztatcenie:




Umiejetnosci i kwalifikacje:
Kandydat potrafi porozumiewaé sie w jezyku rosyjskim.
Postuguje sie jezykiem angielskim na poziomie podstawowym (A2).

Do osiqgnie¢ Kandydata zaliczy¢ mozna dwukrotne zajecie pierwszego miejsca w
Konkursie dla SF - VP Challenge Dystryktowy w roku 2021 oraz 2022.

Kursy i Szkolenia:

© Prince 2 Foundation — ALTKomAkademia

© CoachWise Essentials Program

© Kingmakers Certified Mentor

© Przywdédztwo FranklinCovey

© Przywddztwo sytuacyjne SLII Experience
-Instytut Blancharda

Kontakt: Grazyna Pogan

Area Sales Manager

m: +48 668 898 939

e-mail: grazyna.pogan@aterima.hr



