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Wiek: Miejsce zamieszkania:

Doswiadczenie:

Kandydat posiada 15 lat doswiadczenia pracy w sprzedazy i obstudze klienta, w tym
10 lat doswiadczenia w branzy farmaceutycznej. Kandydat wspodtpracowat z sieciami
aptecznymi o zasiegu ogodlnopolskim oraz regionalnymi oddziatami hurtowni
farmaceutycznych. Ma doswiadczenie w sprzedazy lekéw OTC, RX, suplementdw diety,
testow do szybkiej diagnostyki oraz sprzetu medycznego.

Na poprzednim stanowisku (Kierownik ds. Kluczowych Klientéw) jego teren dziatan

obejmowat 6 wojewddztw, a do gtdwnych obowiqzkédw Pana nalezaty:

* sprzedaz oraz organizacja akcji odsprzedazowych w sieciach aptecznych,
a takze w terenowych oddziatach hurtowni farmaceutycznych

* wdrozenie modelu sprzedazy bezposredniej u najwigkszych klientow

* wprowadzenie nowej marki do wiekszosci aptek internetowych

* wspottworzenie i wdrazanie strategii oferty handlowej dla rynku sieciowego,
aptecznego i e-commerce

Wyksztatcenie:
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Umiejetnosci i kwalifikacje:

Kandydat postuguje sig jezykiem angielskim na poziomie $rednio zaawansowanym
(B1).

Posiada praktyczng znajomos$¢ obstugiwania Pakietu Microsoft Office (w
szczegodlnosci Excel).

Wybrane kursy, szkolenia i sukcesy zawodowe:

© Kandydat posiada doswiadczenie w skutecznym
wprowadzaniu nowych produktéw na rynek polski

Kontakt:

Grazyna Pogan

Sales Manager

mobile: +48 668 898 939

e-mail: grazyna.pogan@aterima.hr
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